
Online prodej
Stolárna na statku s.r.o.



Hlavní prodejní kanály

www.na-statku.cz 

• 28 kategorií, cca 800 produktů

www.am-bauernhof.de

www.na-statku.sk

www.velkoobchod-na-statku.cz

www.b2b-am-bauernhof.de
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https://www.na-statku.cz/eshop/


Marketingový mix
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Vyhledávací
kampaně

Zpětné 
oslovování
návštěvníků

Nové proaktivní 
oslovování
návštěvníků

Katalogy, kde 
inzerujeme 
naše produkty

Naše další 
marketingové
kanály

Níže naleznete soubor našich marketingových nástrojů, které používáme k propagaci produktů



Naše další nové marketingové plány

• NEWSLETTER (emailové kampaně na 

stávající klienty)

• INFLUENCEŘI (Instagram blogeři)

• NATIVNÍ REKLAMY (Články v online 

časopisech)

• ČASOPISY (tiskové magazíny o zahradě)

• TV POŘADY (televizní pořady o zahradě)
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• RAKOUSKO

• ŠVÝCARSKO

• MAĎARSKO (zlomková cena za 

marketing)

NOVÉ PLATFORMY NOVÉ ZEMĚ



5

6,5%

PNO

6,8%

Ukázka výsledků Facebook reklamy za 6/2024

https://adsmanager.facebook.com/adsmanager/manage/creation_package?act=243691396738949&business_id=131494408129227&global_scope_id=131494408129227&nav_entry_point=lep_237&columns=name%2Cdelivery%2Crecommendations_guidance%2Ccampaign_name%2Cbid%2Cbudget%2Clast_significant_edit%2Cattribution_setting%2Cresults%2Creach%2Cimpressions%2Ccost_per_result%2Cquality_score_organic%2Cquality_score_ectr%2Cquality_score_ecvr%2Cspend%2Caction_values%3Aomni_purchase%2Caction_values%3Aoffsite_conversion.fb_pixel_purchase&attribution_windows=default&date=2024-06-01_2024-07-01&insights_date=2024-06-01_2024-07-01&selected_campaign_ids=120208514052890426&selected_adset_ids=120208514052900426&selected_ad_ids=120208514052920426&breakdown_regrouping=true&nav_source=unknown&current_step=1&package_config_id=368028505538585
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Ukázky vizualizace 
naší Facebook a 
Instagram reklamy
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Meziroční srovnání tržeb e-shopu
Česká republika + Německo
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DE



Důvody navýšení prodeje

MARKETING

• Interní marketing

• Nové marketingové nástroje

• Navýšení rozpočtů kampaní

• Nové marketingové kanály 

DALŠÍ VLIVY

• Noví lidé věnující se e-shopu (grafik, CC, IT, 

copywriter, BO)

• Rozšíření portfolia e-shopu

• Noví dodavatelé

• Nové nástroje

• Prodejny
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LIMITY PO DALŠÍ RŮST

• Peníze

https://www.na-statku.cz/produkt/pergola-samostatna-do-prostoru-modern-na-miru/
https://www.na-statku.cz/vybaveni-prodejen/
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Ukázka výsledků vyhledávání na Googlu 3/2024 
pro Českou republiku

klíčové slovo „vyvýšený záhon“ -
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Ukázka výsledků vyhledání na Googlu 3/2024
 pro Německo

stejné klíčové slovo jako vyvýšený záhon tedy „hochbeet“

JEDNÁ SE O UKÁZKU MNOHONÁSOBNĚ VĚTŠÍHO 
POTENCIONÁLU OPROTI CZ
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